


E-BOOK: MIDIAS — DICAS QUE VALEM A SUA ATENGAO

Com tantos caminhos a seguir, quais rumos
devo tomar?

(Nem vou citar Alice no Pais das Maravilhas para nado ser repetitivo)

A midia é algo que sempre transmutou.

Desde os desenhos rupestres:

Dai a importancia de ficarmos atentos e flexiveis as mudancas.

A midia atua como forte aliado contra o analfabetismo, desde que
utilizada como sabedoria.

Fazer da publicacdo ndo apenas instrumento de midia e sim como
ferramenta de relevancia sobre seu produto ou servico.

As marcas séao fortalecidas pelas imagens e as mensagens que
elas transmitem.

Quando ha associacéo de ideias, algo que ja existe com algo novo
principalmente, isso deixa nossa mente mais receptiva e assim
assimilamos a marca ao produto com facilidade.

A intenséo de toda midia é fazer com que o objeto divulgado seja
visto, consumido, falado e principalmente indicado.
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Esse & o maior sinbnimo de sucesso de um trabalho.

E para isso ocorrer através da publicidade é necessario entrar em
jogo os planejamentos e estratégias de marketing.

Pode até parecer que o simples fato de fazermos uma divulgacéo
aleatdria nos canais de midia social ja é suficiente para alcancar
sucesso, mas isso € um grande engano.

Se uma publicacdo ndo passar antes por uma etapa de estudo
sobre o que sera, como sera, onde sera divulgada, pouco efeito
causara.

E fundamental entender que cada situac&o exige uma publicidade
diferenciada.

Trabalhar para:

e Atrair clientes novos;

e Manter esse novo cliente na base;

e Chamar atencao de clientes antigos;

e Recuperar clientes perdidos;

e Manter a recorréncia em todos 0s casos.
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Para que ocorra de forma dinamica e com maior possibilidade de
sucesso € importante utilizar ferramentas do marketing tradicional
como:

o Panfletagem,;
e Porta a porta,
e Telemarketing

.
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Junto ao que ha de mais moderno na midia digital.

= A S

Os mecanismos precisam andar juntos em harmonia.

N&o devemos descartar possibilidades em um mundo com tantas
opcoes.

E néo basta fazer campanhas que apenas mostrem um produto ou
servico com finalidade de vender.

E preciso cada vez mais entregar contetido. Contetido de qualidade
gue agregue informacé&o ao publico.

Atualmente entdo isso € indispenséavel.

Temos acesso a tanto material de qualidade altissima e totalmente
gratuito!
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Torna-se um desafio cada vez maior satisfazer a audiéncia.

A venda principalmente pelo online é uma consequéncia de muito
trabalho e entrega por parte de quem oferece algo.

Dificilmente ha uma compra imediata.

Em se tratando de servigos isso fica ainda mais complicado, pois a
vastiddo de material que se encontra na internet € incontavel.

Material entregue de forma impecavel por profissionais hiper
gabaritados de renome e dao muita coisa gratuita.

Entdo entrar nessa competicdo requer um esforco herculeo.

Imagina quantos nomes importantes tem por ai:

Erico Rocha, Conrado Adolpho, Flavio Augusto, Camila Farani, e
por ai vai!

Essa galera tem conteddo mais rico do que muita faculdade e da
para gente passar o resto da vida estudando o que eles ensinam.

Isso pode ser interpretado como fator desmotivador para quem esta
no mercado ou, pelo contrario, eles sdo grandes exemplos que
fazem refletir e exigir maior dedicacao de cada um interessado em
se estabelecer:

e Planejamento;

e Assertividade;

e Acompanhamento dos processos;

¢ |dentificacdo sobre perspectivas;

e Onde me encontro;

e Onde se pode melhorar;

e Objetivos curto, médio, longo prazo;
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e Esses e varios outros procedimentos todos muito bem
definidos e alinhados deixam esse caminho mais palpavel de
se desejar.

Bem, todos os topicos desse texto podem parecer bem 6bvios!

Que realmente esse é o caminho e que estou aqui chovendo no
molhado.

Entretanto por mais incrivel que possa parecer muita gente ainda
ignora tais dicas.

As vezes por falta de conhecimento, tempo, paciéncia ou mesmo
por ndo crer em nada disso.

Nem disse dinheiro, pois tudo o que esta ai pode ser feito de forma
gratuita e com muita boa qualidade.

Nosso papel aqui € orientar e auxiliar no que formos requisitados.
Estamos a disposicao para tal.
Gratos mais uma vez!

Equipe Guia Vendendo no Digital.
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